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die erfolgreiche Teilnahme am Seminar

~Neue Strategien und Methoden im Verkauf*

Das Seminar enthélt folgende
Themenschwerpunkte:

m Das Verkaufsgesprach strukturiert fiihren

m Aufbau eines guten Kontaktes zu den
verschiedenen Kundentypen

m Schnelles Erkennen des Kundenbedarfs durch
den Einsatz professioneller Fragetechnik

m Durch gezielte Nutzen-Argumentation
uberzeugen

m Einwande in Verkaufschancen verwandeln

m Abschluf3signale erkennen und nutzen
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